БИЗНЕС ПЛАН АВТОСЕРВИСА
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Описание проекта... ООО "Успех" является фирмой, которая специализируется на ремонте, обслуживании и мойке машин. Планируемый автосервис, будет открыт в центральной части города. Основной его специализацией будет оказание ремонтных услуг для автомобилей как отечественных, так и зарубежных производителей.
Помещение для автосервиса
На заранее арендованной площади будет располагаться помещение модульного типа. Данный модуль будет иметь небольшую стоимость При этом, его монтаж и наладку можно будет произвести в достаточно короткие сроки. Автосервис будет состоять из: ремонтного бокса, административного помещения, сан.узла и подсобного помещения. Доставка и полная сборка модуля займет 30-35 дней.
Услуги автосервиса
В спектр услуг предприятия будут входить следующие наименования:
· Замена рабочих жидкостей в автомобиле(масло, тормозная жидкость, охлаждающая жидкость)
· Регулировка развала-схождения.
· Ремонт трансмиссии.
· Ремонт двигателя.
· Услуги шиномонтажа
· Замена электрических агрегатов.
Таким образом, автосервис будет оказывать многочисленные услуги, за исключением покраски автомобилей. Это будет способствовать охвату широкой аудитории автолюбителей, что в дальнейшем определит прибыльность проекта.
Необходимое оборудование
[image: Бизнес план автосервиса]
Для качественного обслуживания клиентов, понадобится закупить следующее оборудование:
1. Мототестер.
2. Устройство-сканер для бортового компьютера.
3. Автоподъемник.
4. Электростенд для развала-схождения.
5. Станок для шиномонтажа.
6. Балансировочный станок.
7. Сварочный аппарат.
8. Набор инструментов.
9. Стеллажи для хранения инвентаря.
Анализ рынка
Согласно статистики, автопарк в городе растет на 10% ежегодно. Также, в городе проходит Федеральная трасса, что позволяет приезжим автомобилистам пользоваться услугами автосервиса, так как он будет расположен возле оживленной транспортной развязки.  Кроме того, автосервисов с комплексным ассортиментом услуг в данном районе нету, а спрос на такие услуги достаточно высокий. Это позволит данному проекту уже через 2-3 месяца, получить мощную базу постоянных клиентов.
План ведения бизнеса
Первым этапом после открытия автосервиса, будет проведение рекламной компании, в результате чего, появятся первые клиенты. Так как услуги автосервиса будут на высоком уровне, то скоро информация о его открытии распространится по всему городу. Благодаря этому, уже через 2 месяца работы, плотность заказов будет расцениваться как средняя. А через 1 год планируется ввести в ассортимент предприятия дополнительные услуги.
Финансовый план
На закупку оборудования потребуется затратить не менее 700 000 рублей. На покупку и монтаж модуля будет затрачено 800 000 рублей. На зарплату сотрудникам в месяц уйдет 100 000 рублей. На аренду земли и рекламу будет затрачено 150 000 рублей. Таким образом, для реализации проекта понадобится 1800 000 рублей.
Окупаемость проекта
Через пол года после открытия, проект перестанет требовать вложения капитала. Срок полной окупаемости проекта будет равен 2 года. Доходность инвестиций при этом, составит 35%. 
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